


. MyVitale nace en 2014 tras un elaborado proceso de creacion y desarrollo cé&ésbﬁos;ﬁo’ero con
T.m*base fundamental en el trabajo y experiencia de mas de 10 anos de su equipo fu_r'\'dador.
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. El objetivo inici era crear la herramienta mas potente de prescripcion d
la capacidad e manera automatica entrenamientos, para to

objetivos.

ntrenamiento. Con
ipo usuarios y
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Todo ello, accesible desde cualquier dispositivo.






MYVITALE
Evolucion

MyVitale es dinamico, y no contiene entrenamientos predefinidos, sino que estos se ge
base a la evolucion y deseos del cliente.

El resto de propuestas (Technogym, Trainingym, Virtuagym.,..), parten de la ¢
entrenamientos fijos, estaticos, y derivan al usuario, en base a sus ’é‘aracterlstlca

conjunto u otro de entrenamlentoé 'b'reaeﬁn' MO A —l
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Tras unos meses en el mercad Vitale detectamos necesidades de uestro
oportunidades, que nos han he vol lorﬁr Sn nuevgsémodulos /
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MYVITALE

Evolucion. Sistema de Induccion - Welcome
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La implementacion de un sistema de entrenamiento y ges
Club, debe estar estructurada en base a un recorrido pauta

En Vitale hemos disenado un sistema de registro, anal|5|s evaluacmn dlagnostlco y
asesoramiento del nuevo socio, que permite vincular a las diferentes areas del Club en ese
proceso, y ofrece al socio la prescripcion de actividad en el Club de manera inmediata y

altamente profesionalizada. o Wy

Proceso de alta e induccion del

v Inscripcion a través del sistema de:
~ Registro automatico en M

+ Valoracion del perfil del

~ Valoracion de su estado fis

+ Propuesta de entrenamientos o

 Envio por emai l



MYVITALE

Evolucion. Club Big Data

El reto que nos plantea un gran cliente para el desarrollo de un modulo “Business Intelligence”,
nos abre la mente a la posibilidad de gestionar todala informacion que MyVitale puede
atesorar, para procesarla, y generar una herramienta, totalmente customizable por cada cliente
y enfocada en dos objetivos:

RETENCION: Establecemos un numero de indicadores cuyo mayor o menor grado de
cumplimiento, nos alerta sobre el riesgo de desercion de esta persona en el Club: Marcamos 3

niveles de riesgo, con diferentes acciones que se activan en elmomento en que el cliente entra
en riesgo

MARKETING: Establecemos una serie de acciones de marketing automaticas, predefinidas
dirigidas a los clientes del Club, a los prospectos (clientes potenciales), y a los ex - clientes.

Todo ello de manera totalmente automatica, sin requerir de recursos personales adicionales. i
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MYVITALE
Evolucion. Otros modulos

En MyVitale estamos en permanente evolucion, y r Iuestra capaC|dad de..-- sarrollo, junto con
nuestro profundo conocimiento del mercado y la [ __:,ustrla del Fitness (30 afios de experiencia),
nos esta posiciona ""'_corg‘o unos proveedores que realmente realizamos: profunda labor
de consultoria de la mano del cliente, para conoce sus necesidades, y aplicar las actuales
funcionalidades de | yVitale con sy adaptacion, si f lecesario, y'con nuevos desarrollos si
el cliente asi lo reqwere [ A A l

Por todo ello, ofrecemo% un servicio co ralen la migracj,',i' te de un
universo analogico a otro digital. Actual sarrollando otros '

Tablet con circuitos tutc del equipo L
yVitale ve y rehab.




MYVITALE

Mercado. Segmentacion

e

¢MyVitale es apto para todo tipo de cliente?

MyVitale es tremendamente adaptable a casi cualquier tipologia de centro de
embargo, hay algunos clubs para los que MyVitale presenta un enorme p
tendran mas dificultades para extraer todo su potencial. r

Principales Clientes Target:

v Cadenas de Gimnasios Premium
v Cadenas de Gimnasios Low Cost (en propiedad y F@quicias)

+ Grandes centros deportivos independientes (WE, Marisma, I%%gasport....)

Gimnasios de condiciones menos favorables:

v Gimnasio familiar con gestion poco profesional
v Clubs Deportivos mas orientados al publico familiar o a los ¢ |



MYVITALE

Competidores. Benchmark

¢Qué competidores encontramos en el mercado?

u vVitale. Bastantes ofrecen
& xpresamente al mer_ciadoi ‘

El mercado ofrece soluciones que tienen la misma vocaciéon
prescripcion de entrenamientos. Las hay que han nacido diri
profesional, y las que han nacido enfocados al usuario final.

Realmente en el mercado profesional nos encontramos principalmente con tres: )

Technogym
Trainingym

Virtuagym



MYVITALE

Competidores. Technogym

\&
OvITALE

INTELLIGENT TRAINING SYSTEM

Prescripcion dinamica
Integracion con sistemas CRM
Objetivos de Fithess, Salud y Rendimiento
Integracion con Wearables
Open arquitectura y adaptabilidad Total
Club Big Data Mgmt
Tarifas asequibles
Datos de socios no los cede el Club

.

Prescripcion estatica

Integracién CRM muy limitada
Objetivos de Fitness
Integracion con Wearables
Sistema cerrado.
No gestiona Big Data
Sistema de coste muy elevado
Technogym obliga a cesion de base de datos
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MYVITALE

Competidores. Trainingym

\&
OvITALE

INTELLIGENT TRAINING SYSTEM

Prescripcion dinamica
Integracion con sistemas CRM
Objetivos de Fithess, Salud y Rendimiento
Integracion con Wearables
Open arquitectura y adaptabilidad Total
Club Big Data Mgmt
Tarifas asequibles
Datos de socios no los cede el Club

.
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Prescripcion estatica

Integracién CRM muy limitada
Objetivos de Fitness
Limitada Integracion de Wearables
Customizacion muy limitada. No desarrollan
No gestiona Big Data
No dispone de sistema de Induccion
Tarifas semejantes a MyVitale



MYVITALE

Competidores. Virtuagym
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COVITALE

INTELLIGENT TRAINING SYSTEM

Prescripcion dinamica
Integracion con sistemas CRM
Objetivos de Fithess, Salud y Rendimiento
Integracion con Wearables
Open arquitectura y adaptabilidad Total
Club Big Data Mgmt
Tarifas asequibles
Datos de socios no los cede el Club
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© \’irtuagym

Prescripcion estatica

No se Integra con CRM. Es un pack completo
que integra la gestion Admin.

Objetivos de Fitness
Limitada Integracién de Wearables
No Customizable. No desarrollan
No gestiona Big Data
No dispone de sistema de Induccion
Tarifas mas elevadas que MyVitale
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MYVITALE
Requerimientos Tecnicos

Para garantizar la fluidez en la experiencia de uso de MyVitale, desde la empresa
recomendamos las siguientes caracteristicas de la infraestructura y equipos:

Conexion WIFI: Wi-Fi 802.11 b/g/n

PC o All-in-One:
Sistema Oerativo: Windows 8.1 o superior
Procesador: Recomendado Intel Core i3 0 superior
Ram: Recomendado 4 Ghz

Tablets:
Sistema Operativo: Android 4.4 Kit Kat o superior

Procesador: Snapdragon o Mediatec cuadra u octa core
Ram: 2 Ghz
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