
VENDED MALDITOS BENDITOS 
 
Un paseo por las emociones 



EL NUEVO CONSUMIDOR DE FITNESS 

• 30% DE MOTIVACIÓN INTRÍNSECA 

- CONVENIENCIA EN INSTALACIONES Y EQUIPAMIENTOS 

- PRECIO 

 

• 70% DE MOTIVACIÓN EXTRÍNSECA 

- SOBRE INFORMADOS CON INFRA CONOCIMIENTO 

- NECESITAN SEDUCCIÓN 

- MOTIVACIÓN MUY VOLÁTIL 
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NEUROCOMUNICACIÓN 

• Entender el cerebro: Reptiliano , Límbico y 
Neocortex 

• Generar Emoción…Wow!! 

• Seducir 

• Diseño 

• Madurar: Inbound Marketing   

• Impactar!!! 
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LA TRAVESÍA 
EMOCIONAL 
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El cierre de la venta depende de lograr un 
estado emocional concreto en el interesado 
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MARKETING DE 
EXPERIENCIAS 

•DifferenT! 

•Easy 
• Funny!! 
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SISTEMATIZAR 
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• Procesos 
 
• Procedimientos 
 
• Protocolos 
 
• CRM 



“Solo hay dos funciones en la empresa: 
iNNOVACIÓN y mARKETING” Peter Drucker 

www.chanojimenez.com 
 
info@chanojimenez.com 

http://www.chanojimenez.com/

